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TECHNOLOGIE-NACHFRAGE (TR)

1. TECHNOLOGIEBESCHREIBUNG

	Titel 

Der Titel sollte klar und aussagekräftig für eine Person sein, die nicht ein Experte auf dem Technologie- oder Anwendungsgebiet ist, und sollte ihr ermöglichen, sich ein Bild der Firmen oder Forscher in ihrer Region zu machen, die passende Partner sein könnten. Denken Sie bitte daran, dass der Titel das Erste ist, was gelesen wird. Er sollte sowohl klar und prägnant als auch anziehend sein. Vermeiden Sie jedoch die Sprache der Werbung und bauen Sie besser auf Fakten.



	Zusammenfassung 

Bitte geben Sie eine Kurzbeschreibung der Technologie (max. 500 Zeichen incl. Leerzeichen im englischen Text ):

Bedenken Sie, dass dieser Abschnitt gleich nach der Überschrift gelesen wird und dass sich der potenzielle Leser hier entscheidet, ob er das Profil weiter studieren möchte. Deshalb formulieren Sie hier in der gebotenen Kürze klare und prägnante Antworten auf folgende Fragen:
( Woher (geographisch) kommt die Nachfrage? 

( Welcher Art ist die anfragende Einrichtung bzw. Unternehmen (z.B. KMU, Forschungseinrichtung usw.)? 

( Was wird gesucht? 

( Wofür soll es verwendet werden? 

( Auf welchem Entwicklungsniveau soll sich die Technologie mindestens befinden?
Beispiel:

„Ein französisches Unternehmen sucht nach einer Technologie zum Auffinden von Obststeinresten nach der Entfernung der Steine aus Obst. Idealerweise sollte das Detektionssystem eine Kapazität von 1 bis 2 Tonnen pro Stunde (100.000 bis 200.000 Früchte pro Stunde) aufweisen, wobei 0,5 Tonnen ebenfalls akzeptabel wären. Die Größe der aufzufindenden Steinreste liegt zwischen 0,5 und 5 mm. Die gesuchte Technologie sollte entweder im Labormaßstab vorliegen oder bereits voll entwickelt sein.“


	Beschreibung/ Charakterisierung 

Bitte beschreiben Sie die relevanten Ergebnisse oder Charakteristika des Angebotes (max. 5.000 Zeichen):

Es erscheint als nützlich, zu Beginn die derzeitigen Aktivitäten Ihres Unternehmens zu benennen, aus denen sich der Technologiebedarf ergibt.

Eine Technologie-Nachfrage kann aus zwei Gründen entstehen :

1. Das Unternehmen möchte sein Verfahren bzw. ein bestehendes Produkt verbessern oder benötigt Unterstützung bei der Entwicklung eines neuen Produktes. Das Produkt oder Verfahren sollte dann kurz beschrieben werden. Der angestrebte Preis und der gewünschte Produktionsdurchsatz sollten angegeben werden. 

· Warum wünscht das Unternehmen das gegenwärtige Produkt oder Verfahren zu verbessern ?

· Welches technische Problem muss gelöst werden, welcher Prozess soll wie und warum verändert werden ?

2. Das Unternehmen möchte die Palette seiner Produkte oder Dienstleistungen erweitern. In diesem Fall wäre eine kurze Beschreibung der Produktionseinrichtungen, des Verkaufskonzeptes und der kommerziellen Erfahrungen günstig.

· Beschreiben Sie das zu lösende Problem oder die gewünschte Technologie

· Informieren Sie über das derzeitige Verfahren oder Produkt, das verbessert werden soll

· Bezeichnen Sie klar die technischen Anforderungen

Beschreiben Sie in jedem Fall, was Sie mit der gesuchten Technologie vorhaben und wo das Produkt, das Sie mittels der gesuchten Technologie herstellen möchten, verwendet wird.


	Produktanforderungen / Technische Spezifikationen

Das Produkt bzw. der Prozess sollten kurz beschrieben werden, wobei angestrebte Preise und Produktionsdurchsätze angegeben werden sollen.
Welche Technologien könnten sich nach Meinung des Unternehmens eignen?

Sind spezifische Anforderungen (Druck, Temperatur, Größe usw.) zu berücksichtigen?

Spezifizieren Sie klar die technischen Anforderungen.




	Möchten Sie Bilder einfügen?
 FORMCHECKBOX 
   ja    FORMCHECKBOX 
   nein

(max. 2 Bilder, GIF- oder JPEG-Format, max. 512x500 Pixel)




	Schlagworte zur Einordnung der Technologie
Hier werden beliebig viele Schlagworte aus einer vorgegebenen Liste gewählt,

diese finden Sie unter: http://www.een-sachsen.eu/Formulare/Dokumente/Keywords.pdf
Beachten Sie bitte, dass Schlagworte der dritten Ebene die Trefferwahrscheinlichkeit der automatischen Suche erhöhen. Beachten Sie ebenfalls, dass Ihre Anfrage auch ausschließlich nur unter Nutzung von Schlagwörtern recherchierbar sein sollte.




	Weitere Informationen
(hier können Sie technische Details und Spezifikationen zur Technologie anführen, die diese genauer charakterisieren aber zum grundsätzlichen Verständnis nicht unbedingt notwendig sind)



2. ANWENDUNGSGEBIETE

	Derzeitige und weitere mögliche Anwendungsgebiete
Beachten Sie bitte, dass die gesuchte Technologie bzw. das gesuchte Produkt evtl. auch in anderen Branchen Anwendung finden kann.




	Typ der gesuchten Zusammenarbeit (es kann mehr als eine Option ausgewählt werden)

	 FORMCHECKBOX 

Lizenzvereinbarung


	

	(
Technische Kooperation


	 FORMCHECKBOX 

Gemeinsame Weiterentwicklung

 FORMCHECKBOX 

Test neuer Anwendungen
 FORMCHECKBOX 

Anpassung an spezielle Bedürfnisse



	 FORMCHECKBOX 

Joint Venture Vereinbarung
	

	(
Produktionsvereinbarung (Unteraufträge bzw. gemeinsame Übernahme von Aufträgen)

	 FORMCHECKBOX 

Weitergabe von Wissen über neue Rohstoffe

 FORMCHECKBOX 

Neuartige Nutzung bereits vorhandener Produktionslinien

 FORMCHECKBOX 

Veränderungen in der bestehenden Produktionslinie bzw. -technologie
 FORMCHECKBOX 

Absolut neuartiger Prozess



	(
Handelsabkommen mit technischer Unterstützung


	 FORMCHECKBOX 

Montage, Zusammenstellung
 FORMCHECKBOX 

Konstruktion
 FORMCHECKBOX 

Technische Beratung
 FORMCHECKBOX 

Qualitätskontrolle
 FORMCHECKBOX 
  Wartung, Instandhaltung


	 FORMCHECKBOX 

Finanzierung
	


	Beitrag der Partner 

Rolle und Profil der Partner und deren Aufgaben sind darzustellen 
Stellen Sie bitte deutlich dar: 

· Typ des gesuchten Partners (z.B. Industrie, Forschungseinrichtung, Rehabilitationszentrum),

· Tätigkeitsbereich des Partners (z.B. Produktion von Kunststoffverpackungen, Vertrieb von Kunststoffverpackungen, Einsatz von Kunststoffverpackungen, Entsorgung von Kunststoffverpackungen, usw.),

· Durch den gesuchten Partner auszuführende Aufgaben (z.B. Anpassung an bestimmte Bedingungen, Weiterentwicklung zur Marktreife) 

· Falls dies von Bedeutung sein sollte: die Größe des Partners
Je genauer die Definition ist, desto höher ist die Chance, den richtigen Partner zu finden!




3. WEITERE INFORMATIONEN

	Termin, bis zu dem Sie Angebote erwarten
(maximal in einem Jahr):



	Bevorzugte EU-Länder


 FORMCHECKBOX 

Alle




	Organisation/ Unternehmen

Name: 

(erscheint nicht in der Datenbank, dient nur zur internen Rückverfolgbarkeit)
Typ:  FORMCHECKBOX 
  Unternehmen

         FORMCHECKBOX 
  Forschungsinstitution/ Universität

         FORMCHECKBOX 
  Institution/ Transferzentrum

         FORMCHECKBOX 
  Dienstleister

Größe:  FORMCHECKBOX 

bis 10
 FORMCHECKBOX 

11 – 49
 FORMCHECKBOX 

50 – 249
 FORMCHECKBOX 

250 – 500
 FORMCHECKBOX 

> 500

 


Anmerkung zum Ausfüllen:

Grau unterlegte Kästchen ( FORMCHECKBOX 
) können angekreuzt werden, indem man doppelt klickt und im erscheinenden Menü (Mitte oben) die Option „Markiert“ wählt.
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